
� 15 années d’expérience en entreprise (groupe et PME)
Groupe Danone, Brasseries Kronenbourg, Distriborg, Ubisoft.

� Un parcours opérationnel varié, orienté « développement des ventes »

� Commercial, 

� Marketing opérationnel 

� Category management

� Formation commerciale

� Coach certifiée  ATCoaching® de l’EATO – Lyon  (en supervision régulière)

� Formée à l’Analyse Transactionnelle, à la Process Com® et à la Théorie 

Organisationnelle de Berne (T.O.B.)

� Diplômée de l’Ecole Supérieure de Commerce de Dijon

� Domaines d’intervention

� Management d’équipe,

� Négociation Grands Comptes

� Politique & Stratégie Commerciale

CONSEIL COACHING FORM ATION

Analyse des besoins : Analyse des besoins : 

Un préalable à toute nos

missions pour : 

- comprendre vos enjeux.

- identifier les contraintes,

les pistes d’améliorations  

durables.

- proposer la prestation

la plus adaptée et la plus

créatrice de valeur.

� Quelques références clients

Coca Cola, Unilever, Relais d’Or Miko, Adrimex, 

Danone, SC Johnson, Lactalis, Tricotage Cévenol, Literieland , …

Coaching individuelCoaching individuel

Coaching de managerCoaching de manager

Coaching de dCoaching de dééveloppement veloppement 

- Prise de fonction

- Evolution des pratiques 

managériales

- Dysfonctionnements 

répétitifs dans une équipe

- Aide à la prise de décision

ManagementManagement

EfficacitEfficacitéé Pro & PersoPro & Perso

Commercial & NCommercial & Néégociationgociation

Des programmes sur mesure 

pour développer les 

compétences de vos 

collaborateurs !

Annabelle DUVAL

06.59.69.75.22

a.duval@adjectif-conseil.com


